附件一

时
间：2015 年 9 月 19-20 日（周六、周日/本期报名截止 100 名学员）

地
点：报名审核后通知（各商会成员可报名至商会联络部或秘书处）

内
容：中国式营销关键点：又称主动经营、进攻式经营，与传统的防守式经营截然相

反，了解中国式营销七大关键点蕴含的战略、战术所在、掌握企业实战从品牌

定位、渠道拓展、广告公关、促销促通、客户管理到团队执行的核心技巧，即

成长型企业不再一味模仿抄袭先进企业，被动降价格、被动打广告、被动搞促

销。而是主动出击，找到行业盲点，通过跨行业经验整合，主动发起市场攻势，

挑战行业龙头企业的经营策略。

课程特色：独创性提出：组织管控“权利新木桶原理”、团队建设“弱势管理”、企业管

理“乘法执行力”。

主讲教授：北京大学肖阳教授

★世界企业 500 强---中石油、中石化、国家电网管理顾问

★中国企业 500 强---清华大学企业集团原事业部总经理

★中国本土咨询第一品牌---北大纵横咨询名师团总教练

★中国营销期刊第一品牌---《销售与市场》首席专家

★中国一线讲师供应基地――九赢桥企业顾问公司董事长

★北大、清华、人大、浙大、上海交大等十大高校客座教授

★“中国现代国学”奠基人、其经典理论“弱势管理体系”被指定为世界 100 强---工

行总行、建行总行、国家电网、大唐电信、中国铁建处级、局级以上干部专修课。

报名咨询：向老师  1331 8734 999   赵老师  1331 6248 333

广州市食品商会秘书处 020-83806057

吴有辉  1532 2003 816   孙玉洁  1343 0321 940

教 务 处：020-8358 7736 8415 6808 4008-93-4008（北京大学泛珠三角项目中心广州）

特别提醒：为尊重自己宝贵的时间，给各位一个舒适安心的学习氛围，本次活动课程的安 保级别高，所有学员请在 8:00-8:55 前报到，且均须持邀请函或本邀请信方可入场。

